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PROFESIONALNE SKUSENOSTI

Od 04/2021

12/2010 - 08/2020

02/2010 - 09/2010

2009 - 2010

2008 - 2009

Predseda Dozornej Rady Vodohospodarska vystavba, $.p.
Vodné hospodarstvo, prevadzka vodnych elektrarni, distribicia a predaj elektriny, obrat

100+ mil. EUR, 370 zamestnancov

Nastavovanie kontrolnych mechanizmov v silade so slovenskou legislativou

Schvalovanie stratégie spolo¢nosti, podnikatelského planu vratane investicii

Kontrola postupov obstaravania

Riaditel Tech Data Slovakia (Avnet TS)

ICT, Svetovy distribuator technologickych produktov, obrat pobocky 20-50 mil. EUR
20-40 zamestnancov
Strategické riadenie spolocnosti, finanéné planovanie, riadenie ziskov a strat
Riadenie predaja a marketingu, budovanie znacky spoloc¢nosti a vztahov so zakaznikmi na §pecialnych
akciach “Security Camp” a mensich produktovych akciach
Riadenie, motivacia a rozvoj fudi
Budovanie a rozvijanie vztahov s klu¢ovymi dodavatelmi na najvyssej Grovni : IBM, HPE, Oracle, Dell
Technologies, Cisco, VMware, Palo Alto Networks, Barracuda, Lenovo, Aruba
Budovanie arozvijanie vztahov s kliu¢ovymizakaznikmi na najvy$sej urovni: 100+ IT spolo¢nosti (B2B)
Participacia na klientskych projektoch - umela inteligencia, kyberneticka bezpecnost, datové centra
Zodpovednost za dodrziavanie slovenske;j legislativy
Kracové uspechy:
v Vybudovanie silného obchodného timu s takmer nulovou fluktuaciou, s viac ako 100%-nym
dosahovanim obchodného planu a vyborne vybudovanymi vztahmi so zakaznikmi
v' Vyrazny rast trzieb po prevzati manazmentu spolocnosti s nizkymi predajnymi vysledkami
v Kontinualny rast trhového podielu — dodavatel prvej votby pre zakaznikov vo vybranych
znackach

Generalny riaditel’ sekcie Ministerstvo zivotného prostredia SR
Sekcia ochrany prirody a krajiny
Zameranie na klucové ulohy verejného sektora — kvalitné profesionalne sluzby pre firmy a obyvatel'stvo
podla najvyssich Standardov ochrany Zivotného prostredia
Kracové uspechy:

v Stabilizacia oddelenia a §tandardizacii pracovnych procesov a postupov

v Nastavenie pozitivneho a zrozumitelného vnimania organizacie verejnostou

v Rozvoj miladych lidrov s vysokym potencialom pre ministerstvo a ich motivacie pracovat pre

Statnu organizaciu

Obchodny Manazér Telekomunikacie a Energetika IBM Slovensko
Globélna technologicka spolo¢nost’

Vyhladavanie a budovanie obchodnych kontaktov, vyjednavanie zmlav

Rozvoj a riadenie ludi, 2 obchodnici

Zastupovanie spolo¢nosti na odbornych podujatiach zameranych najméa na energeticka efektivnost
Zmena myslenia lidrov energetického sektora — zameranie sa na inteligentné siete “Smart Grid" a
vyrobu Setrna k Zivotnému prostrediu

Generalny riaditel’, ¢len Predstavenstva BCl, a.s. Zilina
Stavebna firma, obrat 10-15 mil. EUR, 100 zamestnancov

Strategické riadenie podniku, planovanie a realizacia stavebnych projektov

Celkové riadenie stavebnych projektov prostrednictvom priamych podriadenych

Vyjednavanie a riadenie vztahov s kli€ovymi zakaznikmi a dodavatelmi

Zodpovednost za ziskovost' spolo¢nosti
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Dopliujuce vzdelanie:

Clen Predstavenstva Energotel, a.s.
Telekomunikacéné sluzby pre telco operatorov, obrat 11+ mil. EUR, 70 zamestnancov

Zalozenie spolocnosti, od rieSenia zakladnych legislativnych poziadaviek az po vytvorenie
manazérskeho timu

Zabezpecenie zaujmov spolocnosti Transpetrol a.s. v spoloénom podniku (Join-Venture) s dalSimi
dodavatelmi energetickych sluzieb - predaj volnych zdrojov optickych sieti slovenskym
telekomunikaénym operatorom

Riaditel pre Prevadzku a IT, ¢len Predstavenstva Transpetrol, a.s.
Doprava a skladovanie ropy, obrat 50+ mil. EUR, 400+ zamestnancov
Strategické riadenie prevadzky ropovodu a manazment skladovania ropy
Zodpovednost za obchod, IT, prevadzku GIS, BOZP a manazment ochrany zivotného prostredia
Strategické planovanie a koordinacia projektov na lokalnej a regionalnej drovni
Zodpovednost za realizaciu opatreni na optimalizaciu nakladov v zaujme ziskovosti spolocnosti
Riadenie vztahov s kluéovymi klientmi a vyjednavanie obchodnych zmlav
Vyvoj a integracia Inteligentného meracieho systému (IMS, Smart Metering) a Inteligentnych sieti
Vedenie fudi — 6 priamych podriadenych, 300 zamestnancov
Klracové uspechy:
v transformacia a restrukturalizacia spolocnosti (zo Statnej na sukromnu),
v vyrazné znizenie nakladov (o 15 %) a po¢tu zamestnancov (o 20 %)
v stabilizacia obratu — prehodnotenie obchodnych zmlav, vyjednavanie novych obchodnych
podmienok, ziskanie novych obchodnych zmlav
v UspesSny predaj vedlajSich podnikatel'skych aktivit (siet ¢erpacich stanic, rekreacné zariadenie,
nehnutelnosti) v priebehu 1,5 roka

Riaditel pobocky Hydrostav, a.s.
Pozemné stavby, spoloénost zamerana na velké priemyselné stavby

Stavbyvedici, Asistent manazéra oddelenie medzinarodného obchodu a generalneho riaditela,
Riaditel pobocky

Slovenska Technicka Univerzita, Stavebna fakulta Bratislava, Slovensko
Specializacia Inzinierske konstrukcie a dopravné stavby

2001 Americka spolocnost’ strojnych inzinierov - ASME New York, U.S.A.
ZvySovanie technickych znalosti

2000 Japonska agentura pre medzinarodnu spolupracu — JICA Osaka, Japonsko
Obchodno-technicky tréning (vyroba, obchod, marketing)

1994 Rakuska Obchodna Komora - WKO Vieden, Rakusko
Manazérsky tréning zamerany na predaj, financie a marketing malych a strednych podnikov

JAZYKOVE ZNALOSTI

Anglicky jazyk Aktivne Nemecky jazyk Pasivne

Cesky jazyk Aktivne Slovensky jazyk rodny jazyk

Rusky jazyk Pasivne





